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ارتباطات تجاری ميان  ش�رکت ماس�ياس 
وصنای�ع نس�اجی ایران از چ�ه زمانی آغاز 

شد؟ 
ــتيم و  ــه ايران رفت و آمد داش ــال 1982 ب ازس
ــال ها  ــاره نمايم که در آن س بايد به اين نکته اش
ــاعد اقتصادی، معضلات  ــرايط نامس به دليل ش
ــکلاتی مواجه  اعتباری وموارد متعدد ديگر با مش
ــی و تجارزی با  ــم، بنابراين تبادلات صنعت بودي
ايران چندان ميسرنبود ، اين روند تا سال 2005 
ــی پديدآمد  ــال تحولات ــت، در اين س ادامه داش
ــت هايی جهت  ــازار ايران درخواس ــوی ب و از س

خريداری و نصب ماشين آلات ماسياس ارائه شد 
ــتيم حدود 15-14 خط را  ــاس آن توانس و براس
ــران ايرانی قرار دهيم. واقعيت  در اختيار صنعتگ
اين است که در 18ماه اخير نيز اندکی رکود در 
ــته اما به نظر می رسد که بار  اين بازارجريان داش
ــتانه رونق  توسعه قرار دارد. لازم به  ديگر در آس
ــرکت ايرانی  ــت که در ابتدا با يک ش توضيح اس
ــاز کرديم که در حال حاضر  همکاری خود را آغ
ــرکت ديگر فعاليتی ندارد. از سال 2005  اين ش
همکاری ماسياس با شرکت ايران پاشا شروع شد 

و تاکنون ادامه دارد. 

دلي�ل انتخاب ای�ران در ميان کش�ورهای 
خاورميانه چيست؟ 

ــی قابل توجه  ــای صنعت ــل توانمندی ه به دلي
ــريک تجاری خود  ــران، آن را به عنوان ش در اي
ــوری با حدود 80  ــما در کش انتخاب کرديم. ش
ميليون نفرجمعيت زندگی می کنيد که اين امر 
ظرفيت مناسبی را برای سرمايه گذاری صنعتی 
ــانی  ــاد می کند طبعاً چنين ظرفيتی به آس ايج
ــم اندازی مستعد، مطلوب و پربار را در پيش  چش

رو قرار می دهد. 
در حال حاضر ماشين آلات اروپايی نسبتاً گران 

گفت و گو با مهندس آلن آمر1- مدیر فروش شرکت ماسياس2

ظرفیتمناسبسرمایهگذاری

اشاره:
مدیرفروش شرکت ماسياس ، پس از اتمام تحصيل در رشته های مهندسی مکانيک و مدیریت کسب و کار، فعاليت حرفه ای خود 
را از س�ال 1982 آغاز کرده  و در ش�رکت ماسياس ، با عناوین ش�غلی مدیرفروش منطقه خاورميانه ، مدیر بازرگانی و سپس مدیر 
فروش منصوب ش�ده اس�ت.  شرکت ماسياس که در شهر بارسلونای اس�پانيا قرار دارد؛ یک تشکيلات موروثی محسوب می شود 
و در س�ال 1941 ) یعنی بيش از 70 س�ال پيش( تأسيس شده است. ماس�ياس در ابتدا توليدکننده ماشين آلات بافندگي بود و در 
حال حاضر با اتکا به مطالعات و پژوهش های بخش تحقيق و توسعه)R&D( در زمينه فناوری های مدرن و توليد منسوجات نبافته 
و کالاي خواب مي پردازد. به نظر می رس�د ماس�ياس حضور موفقی در بازار کالای خواب ایران دارد زیرا به گفته این توليدکننده 
اسپانيایی،  تقریباً تمام خطوط توليد کالاها و ضمائم مراتبط با منسوجات خانگی را توليد می نمایند که از آن ميان     می توان به 
ماش�ين های توليد بالش، ماش�ين ها توليد بالشتک) بالشتک های دکوری و بالشتک های کاناپه(، ماشين های توليد لحاف  و پنل 

تشک اشاره نمود. در جریان برگزاری نمایشگاه نساجی تهران، به گفت و گو با آمر پرداختيم که از نظرتان می گذرد:

نساجی
دیگران
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هستند برای استطاعت پرداخت اين قيمت های 
ــل توليد و  ــه هزينه ها از مح ــت ک بالا، لازم اس
ــتگاه را تامين شود  فروش محصولات همين دس
ــود مگر اينکه توليد در  ــرنمی ش و اين مهم ميس
حجم انبوه صورت گرفته و بازار مصرف نيز وجود 
ــکان به خوبی  ــد که ايران از اين ام ــته باش داش

بهره مند است.

نظرشما درخصوص صنعت نساجی در ایران 
چيس�ت و وضعي�ت فعلی اقتص�اد ایران را 

چگونه ارزیابی می کنيد؟
طی سال های گذشته ايران پيشرفت های قابل 
ــته و معتقدم که نه تنها در صنعت  توجهی داش
ــاجی بلکه درتمام صنايع توسعه چشمگيری  نس
صورت گرفته است ، علت آن نيز وجود نيازهای 
ــت و صنايع بايد اين نيازها را  فراوان درکشوراس
ــا نکته ای که اين  ــش قرار دهند. تنه تحت پوش
ــايش  ــائل مربوط به گش روزها وجود دارد ، مس

اعتبارات اسنادی خريداران ايرانی است.

آی�ا تحریم های سياس�ی و اقتصادی ایران 
تأثيرات�ی ب�ر رواب�ط تج�اری ماس�ياس و 

صنعتگران نساجی ایران گذاشته است؟ 
ــت ايران بلکه  ــا نه فقط بر بخش صنع تحريم ه
ــرکت ها ازجمله ماسياس که خواهان  بر تمام ش
ــراری روابط تجاری با صنعتگران  همکاری و برق
ــت، اثرات نامطلوب گذاشته است فکر  ايرانی اس
می کنم تحريم ها در مقايسه با گذشته ، مراحل 

مشارکت را کندتر کرده است.

در صنایع نساجی ایران، زمانی که مشکلات 
برمی ش�مرند، ورود محص�ولات  را  تولي�د 
چين�ی به عن�وان یک�ی از رقيب�ان جدی 

توليدات ایرانی محسوب می شود.توليدات 
چين را چگونه مشاهده می کنيد و آیا چين 
تهدیدی برای ش�رکت ماس�ياس به ش�مار 

می آید؟
ــت.  به هيچ وجه، چين برای ما بازار مهمی نيس
ــيار بزرگ و  ــرکت های بس ــن صرفاً به ش در چي
صادرکننده، ماشين آلات می فروشيم. همان طور 
ــياری  ــور تعداد بس ــد در اين کش ــی داني که م
ــام انواع  ــايد تم ــازندگان انواع مختلف وش از س
ــين آلات  ــين آلات وجود دارند اما اغلب ماش ماش
ــب هستند  مذکور فاقد کارآيی و توانمندی مناس
ــازل اين  ــن و کيفيت ن ــن ظرفيت پايي همچني
دستگاه ها سبب می شود تا کسانی اين دستگاه ها 
ــول نهايی را  ــه کارگيرند که در چين محص را ب
ــی از تکنولوژی چين  ــانند يعن به فروش می رس
برای توليد و فروش در بازار داخلی همين کشور 
استفاده می کنند. اين در حالی است که تمام و 
يا اغلب شرکت هايی که دارای حجم بالای توليد 
ــوه و کيفيت مطلوب  ــادرات انب ــتند و به ص هس
ــان می دهند؛ ازتکنولوژی های  توجه خاصی نش

اروپايی بهره برداری نمايند. 

بح�ران اقتصاد جهان�ی اثراتی ب�ر توليد و 
ميزان فروش ماسياس داشت؟

ــرکت ها بر  ــاير ش ــران اقتصادی همچون س بح
ــای 2008 و  ــال ه ــياس به خصوص در س ماس
ــهود بود. اما به برکت صادرات  2009 بسيار مش
به بيش از70 کشور و اينکه بحران در تمام نقاط 
ــکل رکود و کسادی را  دنيا همزمان و به يک ش
ــرايط  ايجاد نکرده ، به کار خود ادامه داديم ، ش
ــرانجام موفق شديم گردش  را حفظ نموديم و س
مالی مجموعه را دريک سطح منطقی نگاه داريم 
به طوری که می توان عنوان کرد که سال 2010 
برای ماسياس،  سالی رضايت بخش از نظر مسائل 

مالی محسوب می شود.

مدتی پيش شاهد برگزاری ایتمای بارسلونا 
در کش�ور ش�ما بودیم. در ای�ن زمينه چه 
دیدگاهی دارید و ایتمای بارسلونا را چگونه 

ارزیابی می کنيد؟
ــال  ــت که پس از60س برای ما موجب افتخار اس
سرانجام برای نخستين بار ايتما در شهر بارسلونا 

ــلاع داريد طی  ــرا همانطورکه اط ــد زي برگزار ش
ــان، ايتاليا و  ــته، ايتما ميان آلم دوره های گذش
ــهرهای ميلان، پاريس و هانوور  ــه ودر ش فرانس
برگزارشده بود . در نهايت انجمن صنايع نساجی 
ــورهای  ــا ايتما را درکش ــا تصميم گرفت ت اروپ
ــانس را داشتيم تا  ديگر هم قرار دهد و ما اين ش
ــتان و سپس مونيخ  ايتما پس از بيرمنگام انگلس
ــلونا برسد.خوشبختانه شنيده ايم  آلمان به  بارس
ــرکت کنندگان در ايتمای بارسلونا نه فقط  که ش
ــهر بارسلونا لذت  ــگاه بلکه از حضور ش از نمايش

برده اند.

آیا ش�رکت ماس�ياس نوآوری یا تکنولوژی 
جدیدی را در ایتما به نمایش گذارده بود؟ 

در  هر دوره از برگزاری ايتما، تلاش ما اين است 
ــتريان تغييراتی ايجاد  تا با توجه به تقاضای مش
ــتريان دقت  ــته های مش کنيم در واقع به خواس
می کنيم و تغييرات مورد نياز آنها را در توليدات 
ــال می کنيم. هدف ما يافتن ايده های  خود اعم
ــتريان و سپس جلب رضايت آنهاست.  مثبت مش
ــلونا نيز خط بسيار ويژه خود را  در ايتمای بارس
ــين  ــم ، تا تغذيه نه فقط يک ماش ــش دادي نماي
 Quilting(بلکه انواع ماشين آلات توليد لحاف
machine  ( مانند تک سوزنه، سوزن دوسره، و 
ماشين چندسوزنه در يک خط امکان پذيرشود. 

ارزیاب�ی ش�ما از نمایش�گاه نس�اجی ته�ران 
چيست؟ 

فکرمی کنم اين نمايشگاه ازآنچه قبلاً بوده بزرگتر 
ــوی  ــترده ای از س ــتقبال گس ــده ، غرفه ما اس ش
ــاً تمام مدت  ــته و ما تقريب ــد کنندگان داش بازدي
حضوردرغرفه مشغول به ملاقات ومذاکره هستيم؛  
ــندی ماست زيرا  اگر شرکت  اين امر موجب خرس
ــا و ساير غرفه داران ، هزينه و وقت خود  ايران پاش
را صرف می کنند تا توانمندی خود را به مشتريان 
نشان دهند؛  چه چيزی بهتر از اين ميزان گسترده  
استقبال ؟زمانی که يک ماشين را در نمايشگاه در 
معرض مشاهده خريداران قرار می دهيد اثرگذاری 
آن به مراتب بيشتر از نمايش پوستر و کاتالوگ های 

شرکت است. 
1- Alan Amer
2- Masias 

طی سال های گذشته ايران پيشرفت های 
قابل توجهی داشته و معتقدم که نه تنها 
در صنعت نسـاجی بلکه درتمام صنايع 
توسعه چشـمگيری صورت گرفته است، 
علت آن نيـز وجود نيازهـای فراوان 
درکشوراست و صنايع بايد اين نيازها را 

تحت پوشش قرار دهند.


